
Gode leads er vigtige for vækst

Case: IT-løsning til forretningsstyring 
Hvad har de fået ud af et samarbejde med The Right People?



Gode leads er vigtige for vækst

Opgaven
• Vi hjælper med

• At udvælge 160 C-level personer per måned
• At printe og sende dem et ”varselsbrev”
• At ringe og følge op:

• Resultater
• 38 møder booket i en periode på 4 mdr (1

ringedag per uge)

• Indtil nu : 6 længerevarende ordrer og mindst 2 
kunden tror realiseres på kort sigt

• For hver 1 kr. investeret har aktiviteten 
indtjent 2 kr.  


